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Julia Braun: "Auch Finanzinvestoren bewerten alte Windparks als interessante
Investitionsmaglichkeit".
(Quelle: Sterr-K?In & Partner)
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3 FRAGEN AN JULIA BRAUN, STERR-KOLLN & PARTNER
"Das Investoreninteresse an alten

Windparks ist groR"

Freiburg (energate) - Mit dem Auslaufen der EEG-Vergii-
tung stellt sich fiir viele Windkraftanlagenbetreiber die
Frage eines wirtschaftlich sinnvollen Weiterbetriebs. Ne-
ben PPA, Repowering und Direktvermarktung der Strom-
kapazitaten kann sich auch ein Verkauf lohnen. Das sagt
Julia Braun von dem Beratungsunternehmen Sterr-Kolln &
Partner.

energate: Frau Braun, auch wenn wir von den Rekordprei-
sen des vergangenen Jahres weit entfernt sind, gibt es fiir
alte Windparks nach wie vor attraktive Erldsmdglichkeiten
bei der Stromvermarktung. Warum ist ein Verkauf trotzdem

sinnvoll?

Braun: Die aktuell fiir alte Windparks zumeist immer noch
attraktiven Konditionen der Power Purchase Agreements
(PPA) sind Chance und Risiko zugleich, denn die Hohe der
Vergiitung wird in der Regel von den aktuellen Borsen-
strompreisen beeinflusst. Sinkt der Borsenpreis jedoch -
wie derzeit - weiter nach unten, kdnnten die Gewinne ge-
fahrdet sein. Der aktuelle Abwartstrend verunsichert daher

manche Anlageneigentiimerinnen und -eigentiimer.

Eine weitere Moglichkeit der Wertschopfung ist das Re-
powering der Anlagen. Hier muss jedoch zunéachst in die

Entwicklung des neuen Windparks investiert werden. Wer

auch dieses Risiko nicht tragen mdchte oder den Aufwand
scheut, sollte iber einen Verkauf der aus der Verglitung ge-
fallenen Windenergieanlagen nachdenken. Der Anlagenbe-
treiber macht beim Verkauf Gewinn und wird von allen Ver-

pflichtungen, auch fiir den spéteren Riickbau, entbunden.

energate: Welche Tendenzen nehmen Sie seitens der In-

vestoren wahr?

Braun: Derzeit gibt es ein hohes Interesse am Markt an al-
ten Windparks, das Feld an potenziellen Investoren ist
grof3. So sind etwa strategische Investoren wie Stadtwerke,
Energieversorger und Energiedienstleister massiv am Auf-
bau oder der Erweiterung ihrer Erzeugungskapazitaten in-
teressiert. Auch Finanzinvestoren bewerten alte Windparks
als interessante

Investitionsmaoglichkeit. Zudem sehen klassische Projekt-
entwicklungsunternehmen im Ankauf von alten Windparks
Chancen auf Wertschopfung im Rahmen eines an-

schlieRenden Repowerings.

Deutschland ist auRerdem fiir viele internationale Investo-
ren ein Zielmarkt. Interesse besteht daher sowohl bei in-
und auslandischen Akteuren. Ein Beispiel aus unserer Bera-
tungstatigkeit: Unldangst hat ein Betreiber auf Grund des ho-
hen Wettbewerbs unter den Investoren seinen alten Wind-
park mit 22 Windenergieanlagen in nur fiinf Monaten deut-

lich Giber dem urspriinglich erwarteten Kaufpreis veraufert.

energate: Wie bewerten Sie die Verkaufsoption von Pos-
t-EEG-Anlagen?

Braun: Die aktuell gute Situation fiir Windparkbetreiber er-
moglicht ein wettbewerbliches Bieterverfahren. Am Ende
steht auf Grund des Wettbewerbs eine echte Marktpreiser-
mittlung und ein hoherer Verkaufspreis. Aulerdem bietet
dieser Prozess fiir den Verkaufer eine hohe Abschlusssi-
cherheit - bis zur Abgabe eines bindenden Angebotes ver-
bleiben mehrere potenzielle Investoren im Verfahren. Aller-
dings missen in einem solchen Bieterverfahren bestimmte
Erfolgsfaktoren beachtet werden. Damit liber den gesam-

ten VerauRerungsprozess parallel mit verschiedenen Inves-
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toren verhandelt werden kann, miissen im Vorfeld Ziele,
Rahmenbedingungen und Kapazitaten geklart und die Pro-
zessstruktur sowie Fristen konsequent danach ausgerich-
tet werden.

Dariiber hinaus sollten im Vorfeld die Informationen sorg-
faltig aufbereitet werden. Ein wichtiges Element hier ist ein
"Information Memorandum”, kurz IM oder Infomemo. Es er-
maglicht zu einer frilhen Phase im VerdauRerungsprozess
eine belastbare Bewertung des Windparks durch mehrere
Investoren und ist damit wichtiger Baustein fiir eine wett-
bewerbliche Preisermittlung. Auch ist es nétig, am Beginn
des Prozesses eine Vielzahl von Investoren gleichzeitig
und einheitlich anzusprechen. Gewinnchancen konnen auf
diese Weise gesteigert und die Zeitspanne zwischen Vor-

bereitung und Abschluss des Verkaufs verkiirzt werden.

Die Fragen stellte Artjom Maksimenko [1]

Verweise

[1] https://www.energate-messenger.de/autoren/65-artjom-maksi [...]
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